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18 Ağustos 2005
Telefoncular Uygulama Pazarını Keşfediyor
IPera’nın 9 Ağustos’da düzenlediği İşortakları tanıtım toplantısında, telefon santrali bayileri “Katma Değerli Uygulama” dünyasını keşfetti. IPera’nın, şirketlerin verimliliklerini arttıran yeni nesil uygulamaları, santral bayileri’ne yeni bir gelir kapısı aralıyor.
İletişim dünyasının artan yeni ihtiyaçlarını karşılamak üzere katma değerli uygulamaların kullanımı her geçen gün yaygınlaşıyor. IPera İletişim Teknolojileri de bu doğrultuda, kurumların iletişim giderlerini düşüren, performansını ve verimliliklerini artıran yazılım tabanlı yeni çözümler geliştirmeye devam ediyor. IPera ilk işortakları toplantısını bu çerçevede İstanbul’da 9 Ağustos 2005’de gerçekleştirdi. 

Telefon santrallerinin sınırlı yeteneklerini, geliştirdiği yeni nesil yazılımlarla büyük ölçüde geliştiren IPera, “ABAKUS 360”, “T-CRM” ve “T-PANEL” isimli çözümlerini görücüye çıkardı. Geçtiğimiz hafta İstanbul’un önde gelen santral bayilerini ve bilişim firmalarını biraraya getiren IPera, iletişim dünyası için geliştirdiği en son çözümlerini paylaştı. Büyük bir ilgi ve katılımla gerçekleşen toplantıda yeni iş ortakları, son kullanıcılar açısından kullanımı oldukça kolay yazılımları detaylarıyla inceleme fırsatı buldular. 

Cep telefonu gibi sabit telefon!

IPera İletişim Teknolojileri Satış Müdürü Olcayto Satı, “IPera’nın deneyimli Ar-Ge ekibinin geliştirdiği Java tabanlı yeni nesil yazılımlar sayesinde, cep telefonlarından aşina olduğumuz birçok yetenek artık çalışanların önündeki sabit telefonlarda da mevcut hale geliyor” diyor ve ekliyor, “Fakat bunun çok daha ötesinde kulumlar artık bugüne kadar hayal dahi edemedikleri yepyeni yetenek ve imkanlara yazılım çözümlerimiz sayesinde kavuşuyorlar. Günümüze kadar sadece telefon santrali donanımlarını satan bayilerin, yazılımlarımızı büyük bir coşkuyla karşılamaları ve benimsemeleri ise ne denli doğru bir yolda ilerlediğimizi bir kez daha bizlere gösterdi” diyor. 

Farklı markalardaki telefon santrallerini satan bayiler açısından, bu santrallerle birlikte iletişim yeteneklerini daha da geliştiren yazılımları satmanın yeni bir yaklaşım olduğunun altını çizen IPera Genel Müdürü Tolga Gündüz, “Oysa ki günümüzde zaten donanım gibi görülen birçok santral aslında özünde yazılım tabanlı. Bizler IPera olarak kurumunuzdaki mevcut santrallerin çalışanlarınıza sunduğu yetenekleri yazılım çözümlerimizle geliştiriyoruz. Üstelik bunu oldukça uygun maliyetlerle yapıyoruz. İş performansı artarken, sistemin sağladığı kaynak analizi yetenekleri sayesinde kurumlar ödedikleri faturalarda büyük oranda düşüşler yaşıyorlar. Dolayısıyla satın aldığı sistemlerimiz birkaç ayda kendini amorti ediyor zaten” diyor.

IPera İletişim Teknolojileri yetkilileri başarılı bayi toplantısının ardından hızla bayi sayısını artırmaya yönelik çalışmalara başladıklarını belirtiyorlar. Bayi adayları başvuru formlarını ise www.ipera.com.tr/isortagi adresinden indirebiliyorlar.
IPera Hakkında:

IPera, bilişim sektörünün önde gelen isimlerinden Borusan Holding Teknoloji Grubu’na katılan Pargem’in kurucuları Tolga Gündüz, Mazlum Kutlar ve Tayfun Özus’un 13 yıllık deneyimleriyle oluşturdukları yeni teknoloji girişimidir. Yüzde 100 Türk sermayesi ile kurulan IPera, kuruluşların verimlilik artışı arayışlarına yanıt verecek yeni uygulamalar geliştirerek, bu alanda ülkemizin dünya çapında söz sahibi olmasına katkıda bulunmayı hedeflemektedir. IPera, Telekomünikasyon sektörünün serbestleşmesiyle yaygınlaşacak temel iletişim hizmetlerini şirketler için daha katma değerli kılacak, yenilikçi, ergonomik ve uygun maliyetli iletişim uygulamaları geliştirmektedir.
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